《請客》                          作：王力           體裁：論說文

內容大要

一中西請客的習慣
1論點：中國人是最喜歡請客的民族。

2例證（比較／對比）   

中國喜請客                 西方人罕請客

a搶付車費                    a不搶付車費

b搶會鈔                      b不搶會鈔

c大宴客                      c不輕易宴客，最普通的是茶會   

3結論：中國人比西洋人更慷慨，更會應酬   。

二請客是「小往大來」的手段
1中國人愛請客，不是慷慨   ，而是手段   、權謀   。

2一般人請客的真正原因：

是小往大來  的政策，即以最低的代價，博取   最大利益。

  （小往是請客的錢，大來是消災造福，

    所以有些人對家人很壞  ，卻仍要請客）

3請客效果／利益／好處：

a印象深刻：使被請的人高興，對請客有好印象  。

b升官發財：被請的人地位高，請客想升官發財，客人會有求必應。

c各譽提升：被請的人地位低，會為請客到處吹噓（逢人說項），增

            加他的聲譽。

4請客能得好處原因：

a利用人們喜歡佔便宜   的心理。

b利用人們「受人錢財、與人消災、為人造  福」的觀念。

三慳吝請客
1慳吝  心理：a捨不得拿錢請客（青蚨  在荷包飛出去很心痛）

               b又想以最低的代價，博取  最大利益。

                （被小往大來的遠景誘惑  。）

2慳吝對策：（虛偽行為）

a付錢時：假裝  搶付錢，但不會堅持，得收手  時且收手。

          效果：顧全  面子，保住金錢。

b宴客時：揀最便宜的東西款待  人。

          分量越少  越好，揀  使人容易飽、容易膩  的東西。

          用剩餘的菜餚  來宴客。

3評論：這樣請客，是手段中有手段、權謀中有權謀      。

四、

請客無用
（請客不能聯絡  感情，不是好風氣。）

事例：

1曾見搶了付鈔的人背後別人小氣卑鄙  。

2聽見吃了飯菜的人批評，如分量不足、飯菜質素差、廚子烹調無術、主人招待不周。

五、

作忠告
作忠告以為請客有用的人：

1千萬別以為人客享用過美食，會立即表示感激。

（郇廚既擾，即盡銜恩 ）

2要小心酒雖然喝盡，仍難以得到別人感激。

（ 須防金碗雖傾，終難飽德  ）

3微薄收入用了一半，貪吃的人仍未吃飽。

（老饕未饜，微祿半銷       ）


六

請客害處
1對請客的人：

a為請客而大破慳囊，感到非常心痛  ，有說不出的苦。

b請客如不痛快  ，只會受人批評，花了錢等於白花。

2對被請的人：

沒有拒絕  被請的勇氣，被請後要計劃還席 或回客 ，以消除報答的責任，令人加添  煩惱。

3不請客的人：

a當養成了搶付錢的風俗，不付錢像是私德有虧  ，友誼有損。

b形成濫請客風尚，不請客被認為不善交際  。

4對社會：

a虛偽風氣養成：為了小往大來  的遠景或怕了社會壓力，不想請客，還是要請；同時不想被請的卻要赴會，甚至要回請。

b浪費風氣養成：人人濫請客，社會上做成奢侈  和浪費現象。

七

作對付請客妙法
1方法：不去請客、不怕被人請  。例如：

有人搶付錢，就讓別人付錢   。

有人請客，吃光後不道謝，不考慮回報  。

2結果：

a中國可以歸真返樸   ，社會上虛偽行為大減。

b政府不需再提倡儉約  和禁止宴會   。
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